
Cómo facturar 400k€
online en 2 años



VICTOR RODADO FRUTOS
 

Digital.Empresario.Consciente.
30 años. 3 proyectos.

 
@Rodadofrutos

 
30 under 30



SOMOS UN GRUPO DE PERSONAS
CREANDO UNA MARCA

 
CON LA CREENCIA DE QUE LA VIDA

MINIMALISTA, CONSCIENTE Y
RESPONSABLE ES LA ÚNICA CAPAZ DE

PROVOCAR CAMBIOS
 

PRODUCTOS BÁSICOS, DE ALTA CALIDAD Y
CON MATERIALES RECICLADOS*

 
 
 





SOMOS 100% TRANSPARENTES
 



SOMOS 100% TRANSPARENTES
 







AÑO 2
 

5 NUEVOS PRODUCTOS
 

FACTURACIÓN APROX 300.000€
 

TRABAJO EN REMOTO  45% DEL
AÑO

 
 

AÑO 1
 

EMPEZAMOS CON 1.200€
 

VENDIMOS 30.000 CARTERAS
 

FACTURAMOS 145.000€
 

TRABAJO EN REMOTO  30% DEL
AÑO
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AÑO 1 - 2018
 
 

FOCO: VENDER Y APRENDER
 

TECNOLOGÍA
 
 
 

PROVEEDORES
 
 

LOGÍSTICA
 
 

MARKETING
 
 



AÑO 1 - 2018
 
 

FOCO: VENDER Y APRENDER
 

TECNOLOGÍA
Wordpress >> Shopify

0 informáticos
 

PROVEEDORES
China >> Europa

 
LOGÍSTICA

Nosotros >> Externalizar todo
 

MARKETING
¡Lo más importante! Lo hacemos nosotros

 





INCISO IMPORTANTE
 

La fórmula del ecommerce
(y casi de cualquier negocio)



INCISO IMPORTANTE

 
CLTV = TICKET MEDIO x Nº VECES QUE COMPRA x MARGEN BRUTO

 



INCISO IMPORTANTE

 
EL VALOR € 

DE CADA CLIENTE
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INCISO IMPORTANTE

 
EL VALOR € 

DE CADA CLIENTE
 

 
CARRITO 

MEDIO
 

 
RECURRENCIA

(MARCA & CALIDAD)
 

 
CLTV = TICKET MEDIO  x  Nº VECES QUE COMPRA  x  MARGEN BRUTO

 



INCISO IMPORTANTE
 

 
EL VALOR € 

DE CADA CLIENTE
 

 
CARRITO 

MEDIO
 

 
RECURRENCIA

(MARCA & CALIDAD)
 

 
GANAR MÁS CON
CADA PRODUCTO
(PROVEEDORES &

FABRICACIÓN &
LOGÍSTICA)

 

 
CLTV = TICKET MEDIO  x  Nº VECES QUE COMPRA  x  MARGEN BRUTO

 



PARA MÍ ESTO ES UN
ECOMMERCE

 
CLTV - CAC

 

 
EL VALOR € 

DE CADA
CLIENTE

 

 
COSTE

ADQUISICIÓN 
CLIENTE



PARA MÍ ESTO ES UN
ECOMMERCE

 
CLTV - CAC

 
 

carrito medio
recurrencia
BRANDING

más productos
mejorar margen

optimizar logística
 
 

 

 
captación de tráfico

contenido
blog

redes sociales
BRANDING

 
 



AÑO 2 - 2019
 
 

FOCO: MARCA Y CRECIMIENTO
 

PROBLEMAS
 

Empresa de carteras - monoproducto
 

Ticket medio muy bajo
 

Poca repetición 
 

Saturación de canales online 
 

Competencia
 

¡¡Marca en peligro!!
 

 



AÑO 2 - 2019
  

FOCO: MARCA Y CRECIMIENTO
 

SOLUCIÓN
 

NUEVO CONCEPTO DE MARCA
Blog, comunidad, newsletter

 
NUEVOS PRODUCTOS

Mochilas y Ropa
 

AUMENTAR TICKET MEDIO
19€ >> 39€

 
PRODUCTOS RECURRENTES

Básicos de calidad
 

OPTIMIZAR LOGÍSTICA
Lanzamos packs y cambiamos a MRW

 
 
 



AÑO 2 - 2019
 
 

RECURRENCIA
Del 3% al 17%

 
TICKET MEDIO
De 22€ a 40€

 
FACTURACIÓN

+70%
 
 
 
 
 
 

 



¿CÓMO TOMAMOS 
LAS DECISIONES?

 
Framework de

decisión



TENIENDO EN CUENTA

 
CLTV = TICKET MEDIO  x  Nº VECES QUE COMPRA  x  MARGEN BRUTO

 

 
CLTV - CAC

 



FRAMEWORK DE DECISIÓN

MEJORAR CAC SUBIR CRO

SUBIR TICKET MEDIO

BRANDING



FUNNEL DE CONVERSIÓN

TRÁFICO
 
COMPRA
 
 
RECURRENCIA

MÁS Y MEJOR TRÁFICO
 
MÁS CONVERSIÓN
MÁS CARRITO MEDIO
 
MÁS PRODUCTOS
MARCA
NEWSLETTER
SUSCRIPCIÓN
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2020

MÁS PRODUCTOS
 

MÁS RECURRENCIA
 

¿SUSCRIPCIÓN?
 

CLTV POWER
 

POSIBLE RONDA DE
FINANCIACIÓN



¿PREGUNTAS!
 

¡GRACIAS!
 

victor@minimalism.es
minimalismbrand.com

10% dto
 

cód. FREE10




